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CUADRO DE CAMBIOS

Bases Iniciales

Numeral 46. El calendario del concurso es:

Bases Finales
Numeral 46. El calendario del concurso es:

Actividades Fecha Actividades Fecha

Publicacion de bases Publicacion de bases

preliminares y apertura de 31/ mayo /2023 preliminares y apertura de 31/ mayo /2023
consultas consultas

Fecha limite para Hasta el 07/ junio/ 2023 Fecha limite para realizacién 07/ juniol 2023

realizacién de consultas

de consultas

Publicacion de bases
definitivas

Hasta el 28 / junio/ 2023

Publicacion de bases
definitivas

28 / junio/ 2023

Apertura de postulaciones
a través del Sistema en
Linea

Hasta 7 dias después de
la fecha anterior

Apertura de postulaciones
a través del Sistema en
Linea

06 / julio/ 2023

Cierre de convocatoria

Hasta 60 dias después de
la fecha anterior

Cierre de convocatoria

11/ agosto/ 2023

Publicacion de resultados
de evaluacién externa

Hasta 40 dias después de
la fecha anterior

Publicacion de resultados de
evaluacion externa

Hasta el 15 / septiembre/ 2023

Publicacion de resultados
de Comité Técnico

Hasta 40 dias después de
la fecha anterior

Publicacioén de resultados de
Comité Técnico

Hasta el 13/ octubre/ 2023

Publicacion de resultados
de Ratificacion

Hasta 5 dias después de
la fecha anterior

Publicacién de resultados de
Ratificacion

Hasta el 18/ octubre/ 2023

Numeral 6.
Se ainade requisitos la Entidad Solicitante.

Numeral 6.
Se anade requisitos la Entidad Solicitante.

ii. Incubadoras y/o aceleradoras con | ii. Incubadoras y/o aceleradoras con

origen y operaciones en regiones de Perd, origen (constitucién) y operaciones en regiones

sin incluir las regiones de Lima y Callao. de Perd, sin incluir las regiones de Lima y
Callao. No seran elegibles las regiones en
donde ya exista una incubadora/aceleradora
gue haya sido beneficiaria de los concursos de
Fortalecimiento a Entidades de Soporte al
Emprendimiento.
Puede revisar la lista de incubadoras que ya
han sido beneficiarias y las regiones a las que

pertenecen.
° g]gc;z?:doé?a/ Categoria Region

1 Cajamarca Incuba Incubadora Cajamarca

2 HUB UDEP Incubadora Piura

3 Emprende UNACH Incubadora Cajamarca
Incubadora de la

4 Universidad Nacional de Incubadora Moquegua
Mogquegua

5 IncubaUNT Incubadora Truijillo

6 INNICIA Incubadora Arequipa

7 JAKU Emprende UNSA Incubadora Arequipa

8 Kaman UCSP Incubadora Arequipa

9 ﬁzggéiégcﬂgfg ra de Incubadora | Trujillo
UPT INCUBA:

10 Incubadora de Empresas Incubadora Tacna
Aruntakana

11 Wichay - Universidad Incubadora Huancayo
Continental
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Anexo |, numeral viii Anexo |, numeral viii
Se elimina el numeral viii

vii. (...) vii. (...)
viii. No tener en ejecucidon uno o mas
convenios/contratos de adjudicacién de
RNR para la ejecuciéon de un proyecto
cofinanciado por Prolnndvate. En caso
de que la Entidad Solicitante se
encuentre culminando la ejecucién de
un proyecto cofinanciado con recursos
de Prolnnévate, podrd postular a la
presente convocatoria, siempre 'y
cuando, haya presentado ante
Prolnndvate, el Informe Técnico -
Financiero del ultimo hito.

A. PRESENTACION

1. Incubadoras y Aceleradoras de Emprendimientos Innovadores en Regiones es un concurso
del Programa Nacional de Desarrollo Tecnoldgico e Innovacién (Prolnndvate), del Ministerio de la Pro-
duccion. Los recursos para este concurso provienen del Contrato de Préstamo N° 5287/0C-PE, que
busca contribuir al crecimiento de la productividad empresarial, a través de un aumento de los niveles
de innovacioén.

2. El concurso esta dirigido a incubadoras y aceleradoras de startups de regiones distintas a
Lima y Callao. Este concurso es parte de la iniciativa Startup Peru que busca impulsar y fortalecer el
ecosistema de emprendimiento e innovacién en el Perd, enfocando su intervencion en la promocidn
de emprendimientos dindmicos y de alto impacto (startups).

3. Las presentes bases, asi como el proceso de postulacidn, son gratuitos y realizados directa-
mente a través de Prolnndvate.

B. OBJETIVO DEL CONCURSO

4, El objetivo del concurso es facilitar el fortalecimiento de capacidades técnicas, organizativas y
de gestidon para la provision de servicios especializados de incubacién y/o aceleracién orientados a
startups, a través del otorgamiento de recursos no reembolsables.

5. Se espera que, al finalizar el proyecto, las incubadoras y aceleradoras hayan logrado:

i Mejorar las competencias y capacidades de gestion de su equipo técnico para brindar servicios
de incubacidn y/o aceleracion que aceleren el rendimiento de los emprendedores a quienes
dan soporte.

ii. Potenciar el desempefio de su portafolio en términos de avance de los emprendimientos a
una siguiente etapa de desarrollo (prototipo validado, generacidn de ventas, crecimiento de
ventas, generacidn de empleo y/o levantamiento de capital).

iii. Incremento de la cantidad de emprendimientos que egresen de los programas de incubacién
y/o aceleracion.
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vi.

C.

6.

Mejorar aspectos relacionados a su gestidn para su sostenibilidad e independencia financiera
a largo plazo.

Conexion del ecosistema de emprendimiento e innovacién regional
especializados, nacionales e internacionales, para transferir conocimientos.

El detalle de los resultados esperados puede verse en el Anexo 6.

con actores

¢QUIENES PUEDEN POSTULAR AL CONCURSO?

Pueden postular incubadoras y aceleradoras que no hayan sido beneficiarias de los

concursos de Fortalecimiento a Entidades de Soporte al Emprendimiento. En adelante se les
denominard Entidad Solicitante (ES) y deberan cumplir con los siguientes requisitos:

Vi.

Vii.

Ser persona juridica, con o sin fines de lucro, legalmente constituidas en el Perd, con RUC
activo y habido.

Incubadoras y/o aceleradoras con origen (constitucidon) y operaciones en regiones de Perq, sin
incluir las regiones de Lima y Callao. No serdn elegibles las regiones en donde ya exista una
incubadora/aceleradora que haya sido beneficiaria de los concursos de Fortalecimiento a
Entidades de Soporte al Emprendimiento. Puede revisar la lista de incubadoras que ya han
sido beneficiarias y las regiones a las que pertenecen.

Incubadora / Aceleradora Categoria

1 | Cajamarca Incuba Incubadora | Cajamarca
2 |HUB UDEP Incubadora Piura

3 | Emprende UNACH Incubadora | Cajamarca
4 | Incubadora de la Universidad Nacional de Moquegua | Incubadora | Moquegua
5 |IncubaUNT Incubadora Trujillo

6 | INNICIA Incubadora | Arequipa
7 | JAKU Emprende UNSA Incubadora | Arequipa
8 | Kaman UCSP Incubadora | Arequipa
9 | S360 - Incubadora de Negocios UPAO Incubadora Trujillo
10 | UPT INCUBA: Incubadora de Empresas Aruntakana | Incubadora Tacna
11 | Wichay - Universidad Continental Incubadora | Huancayo

Contar con experiencia institucional continua minima de tres (3) afios en pre-incubacion,
incubacidn, o aceleracién, a partir del 01/01/2020%.

Haber finalizado un proceso de incubacion y/o aceleracién con por lo menos una (01)
generacién de equipos emprendedores innovadores o dinamicos.

Contar con una red de mentores especializados con compromiso probado de trabajo con la
institucion (operando o por operar).

No haber sido beneficiaria anteriormente de este concurso como Entidad Solicitante. Solo
podria aplicar como Entidad Asociada.

Otros descritos en el Anexo 1.

No son elegibles como Entidades Solicitantes:
Universidades publicas o privadas, que no se encuentren licenciados en el marco de la Ley

30220, Ley Universitaria.
Institutos de educacién técnica que no cuenten con la Licencia de Funcionamiento, expedida

1 Lo que se podra verificar segun la cartera de proyectos atendidos y las fechas de prestacion de servicios a ellos, dentro
del formulario de postulacién.
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D.

8.

por el Ministerio de Educacién, en el marco de la Ley N2 30512, Ley de Institutos y Escuelas
de Educacion Superior y de la Carrera Publica de sus Docentes.

¢QUIENES PUEDEN PARTICIPAR COMO ALIADOS ESTRATEGICOS?

Toda postulacion debe contar con un minimo de dos (02) Aliados Estratégicos, en donde todos

los aliados deben estar especializados en aceleraciéon, inversidn o gestion de startups. Se podrd
presentar un maximo de cuatro (04) Aliados Estratégicos.

9.

El Aliado Estratégico (AE) es una entidad de reconocida trayectoria cuya sinergia de

capacidades técnicas y financieras, experiencias y transferencia tecnoldgica fortalecerd la propuesta
de la Entidad Solicitante. Debe detallarse en la postulacion su vinculo con la propuesta de valor del
programa de incubacién y/o aceleracion, asi como su(s) rol(es), funcion(es) y responsabilidad(es)
diferenciadas en la ejecucién del plan de trabajo propuesto?.

10.

Vi.

Vii.

viii.

11.

vi.

Los objetivos de las alianzas pueden ser:

Complementar experiencia, capacidades, o servicios especializados a emprendedores.
Servicios como capacitaciones, red de mentores y/o asesores, entre otros.

Complementar capacidades y especializacidn en distintos estadios del emprendimiento y en
distintos rubros.

Fomentar la transferencia de conocimiento o know how sobre servicios de incubacién y/o
aceleracion para startups. Generar sinergias que sumen capacidades o recursos y otorguen un
valor agregado al proyecto.

Ampliar el flujo de proyectos tanto para la entidad solicitante como para el aliado estratégico.
Conectar a los emprendedores con fondos de capital de riesgo, fondos de inversion
corporativa, redes de inversionistas angeles, plataformas de crowdfunding o cualquier otro
mecanismo de financiamiento que facilite el escalamiento de los emprendimientos.
Conectar a los emprendedores con oportunidades de desarrollo de soluciones para procesos
de innovacién abierta.

Conectar a los emprendedores que egresen de sus programas con oportunidades de
acompafiamiento, mentoria u otros servicios afines.

Ampliar el flujo de proyectos tanto para la entidad solicitante como para la entidad asociada.
Otros que sumen o complementen el proyecto.

Los Aliados Estratégicos pueden ser:

Corporaciones, empresas medianas o grandes nacionales o extranjeras.

Incubadoras, aceleradoras, redes de inversionista, fondos de venture capital nacionales o
extranjeros.

Organizaciones de apoyo al emprendimiento con red de mentores, contactos de valor corpo-
rativo, asesores y/o otros.

Universidades o instituciones de educacion superior legalmente constituidas en el pais o el
extranjero, publicas o privadas.

Centros e institutos de investigacién, desarrollo e innovacidn sin fines de lucro, legalmente
constituidos en el pais o en el extranjero, publicos o privados. Precisando que en sus estatutos
o normas de creacion incluyen la investigacion, desarrollo y/o innovacidn tecnoldgica.
Centros de emprendimiento o de investigacién, privados o publicos nacionales o extranjeros.

2 Los aliados estratégicos se convertiran en Entidades Asociadas y deberan presentar un convenio de asociacion
con la entidad solicitante.
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Precisando que en sus estatutos o normas de creacién incluyen pre-incubacién, incubacién
y/o aceleracion de emprendimientos.

vii. Gremios empresariales.
viii.  Otras afines al objetivo del concurso.
12. Los requisitos para aplicar como Aliado Estratégico Nacional, Aliado Extranjero, y condiciones

adicionales se encuentran en el Anexo 2. La Entidad Solicitante es la responsable que los Aliados
Estratégicos acrediten los requisitos establecidos en las presentes bases.

E. ¢CUAL ES EL EQUIPO TECNICO NECESARIO PARA EL PROYECTO?
13. La propuesta debe postular con un Equipo Técnico y un Coordinador Administrativo.
14. Los roles dentro del Equipo Técnico de la propuesta son los siguientes:

i. Coordinador general: Responsable de la gestidn del proyecto ante Prolnndvate. Podra ser el
gerente o encargado de la incubadora/aceleradora. Debe dedicarse a tiempo completo al
proyecto. Debera acreditar experiencia acumulada minima de tres (03) afios en posiciones
gerenciales en incubadoras, aceleradoras, redes de inversionistas dngeles o en fondos o banca
de inversion en el Perl o el extranjero; o como emprendedor y/o empresario en posiciones
gerenciales en scale-ups o dreas con funciones en innovacion.

ii. Recursos humanos de la Entidad Solicitante y/o Aliado Estratégico: Personal involucrado
directamente en las actividades del proyecto, quienes aportardn su experiencia y
conocimiento especifico en la temdtica en la cual se enmarca el proyecto. Debe tener vinculo
laboral o contractual con la Entidad o Aliado de tiempo completo o parcial con al menos 3
meses de antigliedad al cierre de la fecha de la convocatoria®. La dedicacién minima al
proyecto debe ser por lo menos del 20% de su tiempo para Aliados Estratégicos y de lo menos
del 50% para la Entidad Solicitante. Deberan contar con experiencia de al menos un (01) afio
en innovacién, emprendimiento innovador o afines, y con al menos estudios concluidos
(técnicos y/o universitarios) como formacidn académica.

iii. Recursos humanos adicionales: Es personal especializado que sera contratado para las
actividades del proyecto. Puede contratar el nimero necesario de profesionales para el
correcto desarrollo del proyecto a discrecidn del Coordinador General. No tienen vinculo
laboral o contractual con la ES o AE en los ultimos 3 meses*. La dedicacién minima al proyecto
debe ser por lo menos 50% de su tiempo.

iv. Nota: Los consultores (asesores) no forman parte del Equipo Técnico, son profesionales
altamente especializados que realizan actividades especificas y en un periodo especifico
dentro del plazo proyecto.

15. Adicionalmente, se debe incluir un (01) Coordinador Administrativo, quien no es parte del
Equipo Técnico, y es encargado de la rendicion de gastos del proyecto. Debera ser designado por la
Entidad Solicitante, la misma que financiara sus honorarios, y debe cumplir con tener experiencia en
administracidon de proyectos o en adquisiciones y/o logistica. Su dedicacién al proyecto de por lo
menos 20% de su tiempo. Debera contar con experiencia de al menos un (01) afio en la administracién
de proyectos.

16. Sélo el personal del Equipo Técnico puede participar de capacitaciones, pasantias y recibir
incentivos con los fondos del proyecto.

3 Se considerara vinculo laboral o contractual al recurso humano que se encuentre en i) planilla de la ES/AE; ii) que
tenga un contrato de servicios con la ES/AE.
4 Los 3 meses seran contados antes de la firma del Contrato de Adjudicacién de RNR.
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17. Los miembros del Equipo Técnico y Coordinador Administrativo financiados con RNR y/o
recursos de la Entidad Solicitante y/o Recursos de los Aliados Estratégicos, y las empresas en las que
estos sean accionistas, gerente general o representante legal, no podran ser proveedores de bienes,
servicios, ni consultorias para las actividades del proyecto, excepto en su formulacién. Esto se extiende
a los parientes del miembro del Equipo Técnico y Coordinador Administrativo hasta el tercer grado de
consanguinidad y/o segundo de afinidad por razones de matrimonio, unién de hecho o convivencia.

18. Los miembros del Equipo Técnico y Coordinador Administrativo financiados con RNR y/o
recursos de la Entidad Solicitante, asi como los socios, apoderados y representantes legales de las
empresas participantes no deben estar relacionado con las personas con vinculo laboral de
Prolnndévate hasta el cuarto grado de consanguinidad y segundo de afinidad, por razén de matrimonio,
unién de hecho o convivencia.

F. ¢QUE PROYECTOS PUEDEN SER FINANCIADOS?

19. Son proyectos elegibles aquellos orientados al fortalecimiento de capacidades y operacion
de las Entidades Solicitante para la prestacion de servicios especializados y/o desarrollo de
actividades de acompafiamiento en programas de incubacion y/o aceleracién para startups que
busquen incentivar su crecimiento mediante la validacion de su modelo de negocio, el aumento
significativo de sus ventas, la generacidn de empleo o la inversién semilla, angel o de riesgo en etapa
temprana y expansion.

20. Solo se permite la postulacidon de un proyecto por Entidad Solicitante.
21. Los proyectos deben contar con las siguientes caracteristicas:

i. Andlisis del ecosistema de emprendimiento e innovacién de la regién, considerando sus
brechas y potencialidades, en relaciéon con el contexto nacional y global de las propuestas
desde el emprendimiento innovador y los actores de soporte.

ii. Metodologia actual y propuesta de programas de incubacion y/ aceleracidn de startups en
concordancia con el analisis realizado, que incluya la estrategia de generacién de contactos
de valor, la estrategia de continuidad para las startups post-programa y el mecanismo de
medicion de resultados de las startups y el programa.

iii. Contar con sistema de gestion de mentores y con mentores operando o por operar.

iv. Mecanismos para identificar y seleccionar talento emprendedor y/o negocios con alto
potencial de crecimiento e innovacidn para impulsar su desarrollo de producto y comercial.

v. Descripcidn de la trayectoria de la Entidad Solicitante y capacidades del equipo técnico y su
idoneidad para el desarrollo del proyecto.

vi. Descripcidn de los Aliados Estratégicos para desarrollar y cumplir con los resultados esperados
del proyecto presentado, asi como la red de conexiones de alto valor nacional y/o
internacional, tanto en servicios de incubacién, aceleracién, redes de inversionistas, fondos
de Capital Emprendedor, oportunidades comerciales, y/u otros integrados a su metodologia
de trabajo con los emprendedores.

vii. Resultados esperados del proyecto, coherentes con la propuesta y el equipo presentado.

viii. Todas las convocatorias de emprendimientos en el marco del proyecto deben ser abiertas.

ix. Modelo de sostenibilidad financiera de la ES que incluya la distribucion de sus fuentes de
financiamiento en los ultimos tres afios y la proyeccién en los tres proximos afios.

22. Serd descalificado, en cualquier etapa del concurso o ejecucion, el proyecto que:
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Vi.
vii.
viii.

Xi.
Xii.

xiii.

Xiv.

XV.

25.

Vulnere derechos de propiedad intelectual de terceros y/o muestre indicios de plagio o copia
textual, total o parcial, de otros proyectos evaluados, en evaluacidn, culminados o en
ejecucion, financiados por cualquier fuente cuya informacidn sea accesible.

Consigne informacién que no sea veraz.

Esté relacionado con armas, juegos de azar, actividades ilegales, prohibidas o innecesarias
para el logro de los resultados del proyecto.

No cumpla con la legislacidn ambiental nacional, en lo que le corresponda.

RUBROS QUE PUEDEN SER FINANCIADOS
Con recursos del proyecto se podra financiar:

Honorarios e incentivos del equipo técnico.

Incentivos a mentores.

Consultorias y asesorias para la operaciéon y gestidn del proyecto.

Disefio e implementacion de estrategia comercial, y venta de servicios de la incubadora o
aceleradora.

Asesorias de alta especializacion para el desarrollo y fortalecimiento de capacidades para la
prestacion del modelo de servicios especializados, acompafiamiento y mentoria a
emprendedores y emprendimientos dindmicos y de alto impacto.

Capacitaciones a equipo técnico, mentores y emprendedores.

Materiales e insumos directamente asociados al proyecto.

Pasajes y viaticos para el equipo técnico, mentores y emprendedores a eventos de inversiéon
o ruedas de negociacién o ferias de negocios o capacitaciones relacionadas en entidades de
amplia trayectoria.

Formacidn y gestién de redes nacionales e internacionales comerciales, de evaluadores,
mentores e inversionistas.

Acondicionamiento de espacios y mobiliario para albergar a los emprendedores. Los costos
de implementacién y acondicionamiento del local incluyen el disefio arquitectdnico, obras
para la adecuacién de espacios, decoracidn y mobiliario.

Fondo de capital semilla de emprendedores acompafiados®.

Participacidon de emprendedores en eventos nacionales e internacionales para oportunidades
de inversidn o comerciales relacionadas con el proyecto.

Licencias por uso de propiedad intelectual, software especializado, material bibliografico,
gastos de difusion.

Pago de IGV y otros impuestos con RNR solo para entidades solicitantes publicas. Para
entidades privadas se cubrira con aporte monetario.

Equipos y bienes relacionado al desarrollo del proyecto solo con aporte no monetario.

Los rubros no financiables son obras civiles, adquisicion de terrenos, recursos humanos

permanentes, servicios, materiales e insumos no asociados al proyecto, vehiculos, contrataciones con
accionistas o familiares de la ES hasta el tercer grado de consanguinidad y segundo de afinidad.

26.

H.

27.

El detalle de los gastos elegibles y no elegibles figura en el Anexo 3.
DURACION Y FINANCIAMIENTO DE PROYECTOS

Los proyectos tendran una duracién maxima de treinta (30) meses, contados desde la fecha

en del primer depdsito en la cuenta bancaria del proyecto por cualquiera de las partes.

5 Estos incentivos no pueden ser intercambiados por acciones de los emprendimientos apoyados.
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28. La fecha de inicio del proyecto es la que corresponde al primer desembolso que hiciera cual-
quiera de las partes a la cuenta del proyecto.

28. Prolnnédvate financiara con RNR hasta el 80% del valor total del proyecto, hasta por un maximo
de S/ 685,000.00 (seiscientos ochenta y cinco mil con 00/100 nuevos soles). El porcentaje restante
deberd ser aporte monetario y no monetario de las Entidades Solicitantes y Aliados Estratégicos:

PROINNOVATE CONTRAPARTIDA

Monto maximo de % maximo de RNR % minimo aporte % minimo aporte
RNR (monetario) (monetario) monetario no monetario
S/ 685,000.00 80% 10% 10%
29. La Entidad Solicitante debe aportar un cofinanciamiento monetario pudiendo también aportar

cofinanciamiento no monetario. Los Aliados Estratégicos deben aportar un cofinanciamiento
monetario y/o no monetario; como cofinanciamiento no monetario son considerados recursos
humanos (por ejemplo, investigadores), equipos y bienes (por ejemplo, laboratorios), materiales e
insumos, entre otros. Mayor detalle en el Anexo 3.

30. Las condiciones para la ejecucidon del financiamiento serdn establecidas en un Contrato de
Adjudicacién tomando en consideracién las directrices del Anexo 4, donde se anexara el Manual
Operativo para la Ejecucion de Proyectos. El financiamiento serd otorgado en hitos segun la
negociacién de la Reunidn Previa y el ultimo hito se dard bajo modalidad de reembolso.

31. Con la finalidad de resguardar los recursos financieros a otorgarse en modalidad de rendicién
de cuentas, para el primer desembolso, las Entidades Solicitantes que resulten beneficiarias emitiran
una Carta Fianza® que garantizard la devolucién de los RNR otorgados en caso se incumpla cualquier
obligacion establecida en el contrato. Las Entidades Publicas estan exceptuadas de la presentacion de
carta fianza.

l. PRESENTACION DEL PROYECTO
32. La presentacion de proyectos se realizard segun las fechas del calendario y Unicamente a
través del formulario de postulacion del Sistema en Linea:

http://sistemaenlinea.innovateperu.gob.pe, obteniendo el cddigo correspondiente a dicha
postulacion.

33. La Entidad Solicitante debe verificar haber cumplido con llenar el formulario de postulacién al
100%, incluyendo la documentacién (formato PDF) conforme el siguiente detalle:

i.  Cartade presentaciony declaracidn jurada de cumplimiento de requisitos legales. (Formato |)
ii. Documentos que acrediten la experiencia de la Entidad Solicitante en la ejecucidon de
proyectos similares.
iii.  Carta de Compromiso de Colaboracién de los Aliados Estratégicos con sello y firma de su
representante legal. (Ver Formato lll)
iv. En caso se cuente con Aliados Estratégicos Extranjeros, carta de intencién, memorandum de

6 La carta fianza se debe emitir en favor de la Unidad Ejecutora Programa Nacional de Desarrollo Tecnolégico e
Innovacién — Prolnnévate - RUC 20565526694, direccion: Juan Bielovucich Cavalier 1325, San Isidro. Debera ser
emitida por el 10% del mayor desembolso de RNR programado y deberd estar vigente desde el inicio de ejecucion del
proyecto hasta la solicitud de cierre emitida por la Unidad de Monitoreo de Prolnnévate.
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entendimiento, convenio de colaboracién o en el formato que mejor se adecue a las practicas
de la entidad extranjera.
v.  CVdel Coordinador General y equipo técnico y coordinador administrativo.

vi. Declaracidén jurada con informacion de la red de mentores operando y/o por operar
vii. Informacién financiera de la institucion.
viii. Informacién de costos asociados a los servicios.

ix. Reporte de fraccionamiento de deuda con SUNAT, en caso contar con deuda coactiva.

34. Los documentos solicitados en la postulacion del proyecto podrdn ser solicitados en original
por Prolnndvate para la firma del contrato o cuando lo considere pertinente. Prolnndvate tiene la
facultad de fiscalizacién posterior, segin numeral 1.16, del inciso 1) del articulo IV del TUO de la Ley
N° 27444 — Ley de Procedimiento Administrativo General, y puede verificarse la veracidad de la
informacién en cualquier etapa del concurso o durante la ejecucion del proyecto adjudicado. Si se
comprueba que la informacién presentada al concurso no es veraz, el postulante quedard eliminado
del concurso o de su ejecucion, asi como futuro postulante a los concursos de Prolnnévate o del
Ministerio de la Produccién.

35. Al enviar la postulacion, los postulantes expresan su conformidad a que el titulo del proyecto
figure en la pagina web de Prolnnévate.

J. EVALUACION Y SELECCION DE PROYECTOS

36. La evaluacion se realizara en tres instancias, ademas de la instancia de ratificacion:
(*) Etapas independientes que cuentan con autonomia.

Evaluacién externa Evaluacion de Ratificacién
(*) Comité Técnico (*)

Evaluacion externa

37. Por lo menos dos (02) evaluadores externos califican los formularios de postulacion con los
siguientes subcriterios en una escala del 1 al 4, siendo 1 el mas bajo y 4 el mas alto:

Peso Peso
subcriterio criterio

Criterios y subcriterios de evaluacion

Calidad técnica y valor agregado de la propuesta

1. Pertinencia del analisis del ecosistema regional de emprendimiento 15%
en torno al contexto nacional e internacional.

2. Metodologia preliminar propuesta para el programa de incubacién 20% 50%
y/o aceleracién de startups.

3. Metas y resultados esperados para el proyecto. 15%

Resultados alcanzados de la Entidad Solicitante y capacidades del
equipo técnico

4. Trayectoria, formacidn, fortalezas y logros de la Entidad Solicitante y 10%

su idoneidad para realizar este programa. 30%
5. Idoneidad del equipo técnico propuesto para disefiar, desarrollar y 10%

lograr los objetivos del proyecto.
6. Plan de sostenibilidad para la incubadora/aceleradora. 10%

Capacidad de interrelacion con actores nacionales e internacionales
7. Experiencia de los Aliados Estratégicos y su complementariedad en la 10%
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propuesta para lograr los objetivos del proyecto. 20%

8. Redes de asociaciones, organizaciones, companias y otros contactos 10%
de alto valor técnico, comercial y/o de inversion claves para el
desarrollo del proyecto.

38. El puntaje total es la suma de los puntajes ponderados de los subcriterios. Para que la
postulacion sea considerada admitida y pase a la siguiente etapa de evaluacién, debe cumplir con que
el puntaje total debe ser de por lo menos 2.5 por cada evaluador externo.

Evaluacion legal

39. La Unidad de Asesoria Legal de Prolnnévate corroborard la legitimidad de los documentos
legales adjuntados en la postulacién, asi como el cumplimiento de los requisitos legales establecidos
en las presentes bases y anexos’. De no cumplir, la postulacién serd No Acreditada; por lo cual, no
pasara a la siguiente etapa de evaluacién.

Evaluacion de Comité Técnico

40. El Comité esta compuesto por especialistas externos de reconocida trayectoria en el sector
empresarial, de inversiones o vinculado al mundo del emprendimiento. Evalua los proyectos
aprobados por evaluacion externa y prioriza una lista de proyectos a ser financiados. La evaluacion se
realizard bajo el siguiente procedimiento:

i El Comité tendra una entrevista de obligatorio cumplimiento con cada Entidad Solicitante,
donde debe participar el Coordinar General.

ii. El Comité Técnico evaluara las postulaciones de manera integral segun los criterios detallados
en el numeral 37. Adicionalmente, considerara los siguientes criterios para priorizar la lista de

aprobados:
a. Valor agregado en términos de costo-beneficio de startups beneficiarias del proyecto
planteado.

b. Potencial de impacto del proyecto en relacién con el diagnéstico del ecosistema de
emprendimiento e innovacion de la region.
c. Potencial de impacto del proyecto en relacién con la dinamizacién del ecosistema de
emprendimiento e innovacion nacional y conexién internacional.
iii. Los miembros del Comité Técnico emitiran opinién consensuada sobre aprobar o desaprobar
las postulaciones.

41. La adjudicacién de Recursos No Reembolsables (RNR) se dara hasta a un maximo de seis (06)
proyectos que resulten aprobados y segun los recursos disponibles para la presente convocatoria.

Ratificacion

42. Después de las instancias de evaluacion, el Consejo Directivo ratificara la seleccion de los
proyectos presentados por el Comité Técnico.

Consideraciones generales

7 La Unidad de Asesoria Legal podra requerir la subsanacién de dichos documentos a través del Sistema en Linea y por
correo electrénico (asesorialegal@proinnovate.gob.pe), los cuales deberan ser subsanados en el plazo establecido en
la notificacién. Es responsabilidad de los postulantes consignar correctamente los correos electrénicos en el formulario
de postulacidn y revisar tanto la bandeja de entrada como la de correos no deseados para atender dicha solicitud. Caso
contrario, la postulacidn serd No Acreditada.
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43, Los resultados del proceso de evaluacién seran comunicados a los correos del Coordinador
General y representante Legal, y se publicaran en la web de Startup Peru
(http://startup.proinnovate.gob.pe) segun los plazos establecidos. Cualquier comunicacion posterior
a la publicacién de resultados, sera sélo al representante legal.

44, El representante legal, miembros del equipo técnico y coordinador administrativo deberan
respetar los resultados del proceso de evaluacion, los que no son susceptibles de ser impugnados ni
apelados en ninguna etapa del proceso del presente concurso, segun la declaracién jurada firmada
que se adjunta en la postulacién.

45, Los Evaluadores Externos, Comité Técnico y profesionales de Prolnndvate se comprometen a
guardar confidencialidad de la informacidn obtenida durante el proceso de postulacién, evaluacién y
seleccidn de los proyectos. Para garantizar un proceso iddneo, se mantendra en reserva la identidad
de los evaluadores externos y miembros del Comité Técnico.

K. CALENDARIO DEL CONCURSO Y CONSULTAS

46. El calendario del concurso es:

Actividades Fecha

Publicacién de bases preliminares y apertura

1 202

de consultas 31/mayo /2023
Fecha limite para realizacién de consultas 07/ junio/ 2023
Publicacién de bases definitivas 28 / junio/ 2023

Apertura de postulaciones a través del

Sistema en Linea 06 / julio/ 2023

11 / agosto/ 2023

Ci d tori
ierre de convocatoria Hasta la 1:00 p.m.

Publicacién de resultados de evaluacion Hasta el 15 de septiembre de 2023

externa
Publicacién de resultados de Comité Técnico Hasta el 13 de octubre de 2023
Publicacidn de resultados de Ratificacidon Hasta el 18 de octubre de 2023

47. En la pagina web https://startup.proinnovate.gob.pe/ se publicara cualquier modificacion al

calendario y las actividades de difusion.

48. Las consultas sobre las bases seran atendidas por el correo incubadora@proinnovate.gob.pe.

49, Todo aquello que no haya sido regulado en las presentes bases, sera de aplicacion supletoria
a lo dispuesto en el Reglamento Operativo del contrato de préstamo BID N° 5287/0C PE, las politicas
del Banco Interamericano de Desarrollo, el Manual Operativo para la Ejecucion de Proyectos y la
Directiva de gestion de Contratos de Adjudicacién de RNR de Prolnndvate.
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Vi.

Vii.

Vi.

Vil.

viii.

Anexo 1: Requisitos legales de la Entidad Solicitante y del proyecto presentado
La Entidad Solicitante debe cumplir los siguientes requisitos:

Ser persona juridica, con o sin fines de lucro, legalmente constituidas en el Perd con RUC
activo y habido.

No estar sometido a ningun procedimiento previsto en la Ley General del Sistema
Concursal, ni en cualquier norma que la sustituya, modifique o complemente.

No deben estar relacionados con las personas con vinculo laboral de Prolnnévate hasta el
cuarto grado de consanguinidad y segundo de afinidad, por razén de matrimonio, unién de
hecho o convivencia.

No tener deudas coactivas con la SUNAT ni deudas por contribuciones (obligaciones de
seguridad social de los trabajadores) y otras obligaciones no tributarias (sdlo aplicables a
entidades privadas).

El representante legal no haya sido sentenciado por delito cometido en agravio del Estado.
No estar observadas por Prolnndvate u otra fuente de financiamiento a la que Prolnnévate
tenga acceso.

No haber sido sancionada con inhabilitacién temporal o definitiva para contratar con el
Estado, mientras dure tal sancion.

La Entidad Solicitante y su representante legal deben cumplir los siguientes requisitos:

No estar sancionado con inhabilitacién temporal o definitiva para contratar con el Estado
Peruano, mientras dure tal sancion.

El representante legal no haya sido sentenciado por delito cometido en agravio del Estado.
El representante legal no haya sido condenado mediante sentencia consentida o
ejecutoriada por delitos de concusidn, peculado, corrupcion de funcionarios,
enriquecimiento ilicito, trafico de influencias y actos ilicitos cometidos en agravio del
Estado Peruano.

El representante legal no debe estar relacionado con las personas con vinculo laboral de
Prolnnévate hasta el cuarto grado de consanguinidad y segundo de afinidad, por razén de
matrimonio, unién de hecho o convivencia.

No presentar deudas coactivas reportadas de seguridad social de los trabajadores ni de
otras obligaciones tributarias o no tributarias.

No estar sometido a ningln procedimiento previsto en la Ley General del Sistema
Concursal, ni en cualquier norma que la sustituya, modifique o complemente.

No estar investigado ni sentenciado por delito contra la administracion publica en agravio
del Estado peruano.

El representante legal no debe estar relacionado con las personas con vinculo laboral de
Prolnndvate hasta el cuarto grado de consanguinidad y segundo de afinidad, por razéon de
matrimonio, unién de hecho o convivencia.

No se encuentren observados por Prolnnévate u otra fuente de financiamiento a la que se
tenga acceso, que descalifica a la Entidad Solicitante o Aliado Estratégico por:

- Un mal desempeiio y capacidad de gestidn de un proyecto culminado o en ejecucion, ya

sea como Entidad Ejecutora o Entidad Asociada.

- Haber suscrito un convenio o contrato de Adjudicacién de Recursos No Reembolsables

(RNR) y haberse resuelto por incumplimiento de la entidad solicitante.

- No haber desistido del proceso de adjudicacién después de haber sido evaluado y

aprobado en concursos anteriores a la presente.
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vi.

Anexo 2: Requisitos legales para Aliados Estratégicos Nacional y Extranjeros
Para calificar como Aliado Estratégico Nacional deberan acreditar:

Ser persona juridica privada, con o sin fines de lucro, legalmente constituida en el pais.
Contar con no menos de dos (02) afios de funcionamiento contado desde la fecha de inicio de
actividad registrada en el Registro Unico de Contribuyente -RUC- de SUNAT, hasta la fecha de
cierre de presentacién de propuestas de esta convocatoria. A excepcidén que la entidad local
sea parte de una organizacién con reconocimiento internacional.

Consignar como estado y condicién “ACTIVO” / “HABIDO” en el Registro Unico de
Contribuyente -RUC- de SUNAT, e informacién actualizada del representante legal.

Aportar recursos monetarios y/o no monetarios al proyecto.

Cumplir con las condiciones generales para acceder a recursos de Prolnndvate.

Las universidades publicas y privadas deben contar con la Licencia de Funcionamiento
institucional, expedida por la Superintendencia Nacional de Educacion Superior Universitaria
(SUNEDU), en el marco de la Ley N2 30220, Ley Universitaria.

Para calificar como Aliado Estratégico Extranjero la entidad debera acreditar:

Ser persona juridica publica o privada, con o sin fines de lucro, legalmente constituida en el
extranjero.

Contar con una reconocida trayectoria en la prestacion de servicios especializados a
emprendimientos dindmicos y de alto impacto.

Aportar recursos monetarios y/o no monetarios al proyecto.

Condiciones adicionales:

Las condiciones de colaboracién con Aliados Estratégicos Nacionales, tales como aportes,
funciones y responsabilidades, entre otros, deberdn establecerse en un Convenio de
Asociacion suscrito por los representantes legales de las entidades (Ver modelo en Formato
).

En el caso de Aliados Estratégicos Extranjeros, las condiciones de colaboracion en el proyecto,
tales como aportes, servicios a prestar, funciones y responsabilidades, entre otros, deberan
establecerse por escrito a través de una carta de intencion, memordndum de entendimiento,
convenio de colaboracién o en el formato que mejor se adecue a las précticas de la entidad
extranjera.

Los Aliados Estratégicos podran ser proveedoras de bienes o servicios de las Entidades
Solicitante, sélo en aquellos bienes o servicios incluidos en el presupuesto como
cofinanciamiento

Tanto la pertinencia como el nimero de Aliados Estratégicos sera sujeto a evaluacion.
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Anexo 3: Orientaciones para el presupuesto — gastos elegibles y no elegibles
1. Gastos elegibles

Los gastos elegibles son aquellos que pueden ser incluidos dentro del proyecto, independientemente
de si se financian con recursos de Prolnndvate o con aporte de las entidades. Es importante notar lo
siguiente:

i Las partidas y gastos es todo aquello que puede ser financiado como parte del proyecto. La
partida es una categoria, por ejemplo “Honorarios”, que comprende diferentes tipos de
gastos, por ejemplo “incentivos”.

ii. Los Recursos No Reembolsables — RNR es el financiamiento otorgado por el Prolnnévate a
cada proyecto.

iii. El aporte de la entidad puede ser monetario o no monetario. El aporte monetario es la
contribucidn en dinero que la entidad deposita en la cuenta del proyecto. Cada concurso
establece un aporte monetario minimo y este puede ser financiado por la entidad solicitante
o el aliado estratégico.

iv. El aporte no monetario es la valorizacion de los recursos asignados temporalmente al
proyecto por la entidad solicitante o aliado estratégico.

V. Pago de impuestos IGV con RNR solo para entidades solicitantes publicas.

vi.  Algunos gastos que pueden ser incluidos dentro del proyecto no pueden ser financiados con
recursos no reembolsables — RNR de Prolnndvate sino con el aporte de la entidad (por
ejemplo, Honorarios del Coordinador General) o presentan limites para ser financiados con
RNR (por ejemplo, incentivos a personal). Este tipo de restricciones son excepcionales y se
presentan en la tabla siguiente.

A continuaciodn, se presentan las partidas que pueden ser financiadas como parte del proyecto:

Aporte de Cofinanciamiento

Aporte Prolnndvate

Partidas . o : A
(RNR) (Entidad Solicitante y/o Aliados Estratégicos)
Partidas .
! Aporte Prolnndvate . :
Presupuestal Monetario No Monetario
(RNR)
es
Honorarios e Recursos humanos e Recursos humanos
adicionales adicionales

especializados y
asociados a las
actividades del
proyecto.

Incentivos para
miembros del equipo
técnico del proyecto
incluyendo al
coordinador general
y/o administrativo.
Pueden aplicar un
maximo del 30% del
RNR.

especializados y
asociados a las
actividades del
proyecto.

Pago de beneficios
laborales del personal a
ser contratado con el
proyecto.

e Valorizacidon del tiempo

de recursos humanos de
la entidad solicitante y
aliados estratégicos.
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Equipos y

e Acondicionamiento

e Acondicionamiento de

para las actividades
del proyecto.

para las actividades del
proyecto.

Bienes de espacios y espacios y mobiliario
mobiliario para para albergar a los
albergar a los emprendedores. Los ., ,
e Valorizacion del tiempo
emprendedores. Los costos de .
. ., de uso directamente
costos de implementaciéon y )
. . . . involucrado en la
implementaciony acondicionamiento del , .,
.. . . - ejecucién del proyecto
acondicionamiento local incluyen el disefio ) .
. . L. de los equipos y bienes
del local incluyen el arquitectdnico, obras .
s ., aportado por la Entidad
disefio para la adecuacidn de - .
. L . - Solicitante y/o Aliados
arquitectodnico, obras espacios, decoraciény . .
., . Estratégicos.
para la adecuacién de mobiliario.
espacios, decoracion
y mobiliario.
Materiales e Adquisicién de los e Adquisicion de los e Valorizacidn de los
insumos materiales e insumos materiales e insumos materiales e insumos

utilizados en las
actividades del

como para brindar
servicios
especializados
directamente a los
emprendedores.
Consultorias para la
gestion y cierre:

a. Pagode
consultorias
legales para
propiedad
intelectual.

b. Contratacién de

e Consultorias para la

gestidén y cierre:

a. Pago de consultorias
legales para
propiedad
intelectual.

b. Contratacion de
profesionales parala
formulacion del
proyecto’®, maximo
S/ 3,000 (tres mil y
00/100 soles) nuevos
soles con el aporte

e |GV,y otros impuestos. proyecto.

Consultorias Las consultorias e Las consultorias pueden

pueden ser realizadas ser realizadas por

por especialistas especialistas nacionales

nacionales o o extranjerosy se

extranjerosy se presupuestan a todo

presupuestan a todo costo (incluyen

costo?® (incluyen honorarios, viaticos,

honorarios, viaticos, pasajes, etc.).

pasajes, etc.). e Podri financiarse el

Las asesorias podran pago a especialistas para

ser contratadas tanto la capacitacion del

para fortalecer las equipo técnico en temas

capacidades del asociados directamente

equipo técnico, asi al proyecto. No Aplica

8En caso de consultores extranjeros se aplicara el tratamiento tributario correspondiente.

10pjs.
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profesionales
para la
formulacion del
proyecto’®,
maximo S/ 10,
000.00 (diez mil

y 00/100 soles)

nuevos soles de

monetario de la
entidad solicitante o
aliados estratégicos.
c. Estudios /prueba de
mercado.
e |GV y otros impuestos

realizados por
empresas.

e Servicios de asesoria
legal y contable
realizados por
empresas para los
emprendedores.
Puede aplicar un
maximo del 5% del
RNR.

e Servicios de
desarrollo de
software.

e Estudios/Pruebas de
mercado®.

e Medidas de
proteccion ambiental
y laboral asociadas al
proyecto.

e Pago por el uso de
propiedad intelectual
registrada a nombre
de terceros. Sélo
podra contratarse la
suscripcion por el
tiempo del proyecto
(como maximo).

e Gastos de difusiéon de
los resultados del
proyecto
(componente gestidn
y cierre). Monto

los RNR.
c. Estudios/prueb
a mercado.
Servicios de | e Servicios e Servicios de desarrollo
Terceros especializados de software.

e Andlisis de laboratorio,
gastos de
mantenimiento o
calibracion de equipos
adquiridos para el
proyecto u otros cuya
necesidad y pertinencia
debera ser sustentada
en la metodologia del
proyecto.

e Estudios/Pruebas de
mercado

e IGV y otros impuestos®?

e Licencias de software
gue incluya los
siguientes productos:
sistemas operativos,
paquetes de ofimatica,
licencias de antivirus,
utilitarios de PC’s,
motores de base de
datos, servidores de
correo, servidores de
filtro de contenidos,
servidores de seguridad:
firewalls y proxys.

e Medidas de proteccion
ambiental y laboral
asociadas al proyecto y
gue sean necesarias para
este.

e Pago por el uso de

No Aplica

9 Profesionales que podran ser seleccionados y contratados por la Entidad Solicitante y/o Aliados Estratégicos, para ayudar
en la formulacion del proyecto. Sélo en caso que el proyecto sea aprobado, Prolnndvate reconocera el costo de formulacién
como gasto elegible del proyecto, lo cual quedara consignado en el respectivo convenio.

11 Realizado por una empresa o institucion especializada (persona juridica).

12 En caso que los servicios sean provistos por entidades extranjeras deberd aplicarse el tratamiento tributario
correspondiente.
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maximo permitido del
3% del RNR.
Software

especializado y °

disefiado para el

desarrollo del °

proyecto.
Pago de acceso a

documentaciény .

bases de datos
especializadas. Sélo
podrd contratarse la
suscripcioén por el
tiempo del proyecto
(como maximo).
Pueden aplicar un
maximo del 30% del
RNR

propiedad intelectual
registrada a nombre de
terceros.

Gastos de difusion de los
resultados del proyecto.
Software especializado
para uso de la parte
técnica del proyecto.
Pago por acceso a
documentacion y bases
de datos especializadas.

Pasajesy
Viaticos'?

Gastos destinados a )

las actividades de
campo o supervision
de proyectos de

emprendedores. °

Gastos destinados a
Pasantias

relacionadas °

directamente al
proyecto para el
equipo técnico y
emprendedor que

viajen a °

capacitaciones o
eventos de inversion.
Los gastos de pasajes
y viaticos estan
destinados
Unicamente para el
Equipo Técnico del
proyecto.

La duracion de las
pasantias no debe
exceder el 10% del
tiempo de ejecucién
del proyecto.

Pueden aplicar un
maximo del 15% del
RNR

Gastos destinados a las
actividades de campo o
supervisién de proyectos
de emprendedores.
Pasantias relacionadas
directamente al
proyecto.

Los gastos de pasajes y
vidticos estdn
destinados Unicamente
para el Equipo Técnico
del proyecto.

La duracion de las
pasantias no debe
exceder el 10% del
tiempo de ejecucién del
proyecto.

No Aplica

Nota: El IGV, fletes y desaduanaje se cubrirdn solo con el cofinanciamiento de la Entidad Solicitante

y/o Aliados Estratégicos.

13 Ver escala de vidticos en el numeral 3 de este Anexo.
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2. Gastos no elegibles

i.  Gastosfijos (luz, agua, telefonia fija y celular, internet).
ii. Gastos financieros (mantenimiento de cuenta corriente y otros gastos financieros).
iii. Gastos por personal administrativo excepto el cofinanciamiento del coordinador
administrativo.
iv. Iniciativas relacionadas con armas, juegos de azar, actividades ilegales prohibidas o
innecesarias para el logro de los resultados del proyecto.
v.  Tecnologias y equipamiento que tengan impacto negativo en el medio ambiente.

Vi. Obras de infraestructura no asociadas al proyecto y compra de terrenos.
vii. Arrendamiento de locales para oficinas administrativas y alquiler de equipos de oficina.
viii.  Adquisicién de bienes usados.

ix. ~ Compra de acciones.
X.  Otros gastos no vinculados con la naturaleza y ejecucion del proyecto.

3. Escala viaticos para el equipo técnico

Estas escalas deberdn ser tomadas en cuenta para la formulacién del presupuesto y la estimacion de
las partidas de viaticos.

s . . Asignacion
Escala de viaticos diarios nacionales Diaria PEN
Incluye: Alimentacion, hospedaje y movilidad local 320
Escala de viaticos diarios internacionales por Zonas Geograficas (Incluye: Asignacion
Alimentacion, hospedaje y movilidad local) Diaria USD
Africa 480
América Central 315
América del Norte 440
América del Sur 370
Asia 500
Medio Oriente 510
Caribe 430
Europa 540
Oceania 385

RSE. N° 004-2016-PRODUCE/PROINNOVATE (07.01.16)
* Por concepto de Alimentacion, hospedaje y movilidad local.
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Anexo 4: Contrato de adjudicacién de RNR y ejecucion de proyectos

1. Reunidn previa: Tiene caracter de obligatoria para dar inicio al proyecto y se realizara dentro
de los 30 dias posteriores a la asignaciéon del Ejecutivo de Proyecto de Prolnnévate, antes de firmar el
contrato. El Coordinador General, el Coordinador Administrativo y el Ejecutivo de Proyecto asignado
por Prolnnévate realizaran las siguientes actividades y tomaran acuerdos relacionados sobre:

i Revisar aspectos técnicos y/o financieros del proyecto y proponer mejoras al mismo.

ii. Elaborar y aprobar los documentos de gestion: plan operativo del proyecto (POP), plan de
adquisiciones y contrataciones (PAC), cronograma de desembolsos (CD)/ e hitos (CH) del pro-
yecto.

iii. Obtener el resumen técnico/presupuestal del proyecto aprobado el cual sera publicado en la
pagina web de Prolnnédvate, respetando la confidencialidad de los datos que correspondan.

iv. Establecer los plazos para la entrega de los siguientes documentos, requisitos para la firma
del contrato:

Documentos de la constitucion de la persona juridica.
b. Vigencia de poder del representante legal de la persona juridica.
Datos a de la cuenta bancaria a nombre de la persona juridica. (nimero de Cta., Cédigo
de Cuenta Interbancaria — CCl, nombre del Banco) exclusiva para la ejecucién del pro-
yecto.
d. Carta Fianza por el monto total del RNR con forma fisica, visado en el reverso y el anverso.
e. El plazo de entrega de estos documentos no deberd superar los 60 dias calendario conta-
bilizados a partir de la fecha de Reunién Previa.

o

2. El contrato debe ser firmado de manera manuscrita y remitido a la Mesa de Partes en las
oficinas de Prolnndvate. En caso sea con firma digital certificada, deberd ser enviado al correo me-
sadepartes@proinnovate.gob.pe, en un plazo maximo de 30 dias calendario, contados a partir de su
recepcion.

3. En caso no remita el contrato firmado en el plazo maximo sin justificacion, el proyecto sera
anulado y la persona juridica sera observada para futuras convocatorias de Prolnnévate. Las Entidades
observadas por este motivo, no se podran presentar a los concursos de Prolnndévate por dos (02) afios,
contados desde la notificacion de su observacion.

4, La ejecucién, adquisiciones y el seguimiento del proyecto se realizan en el marco del Manual
Operativo de Proyectos del Prolnndvate.

5. Propiedad Intelectual: La entidad solicitante se comprometerd a respetar la normatividad vi-
gente en el pais y a los acuerdos y convenios internacionales suscritos por el Peru referente a los
derechos de propiedad intelectual sobre bienes tecnoldgicos, conocimientos, métodos, técnicas, pro-
cesos y cualquier otro producto que se genere durante y como resultado de la ejecucion del proyecto.
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Anexo 5: Indicadores esperados en la ejecucion del proyecto

A continuacidn, se describen los indicadores que serdn medidos en el proyecto. Las entidades deberan rendir indicadores relacionados a la operaciény al
portafolio que recibe los servicios de incubacion y/o aceleracidn. A continuacidn, se describen los conceptos y férmulas para calcularlos.

N° Indicadores

Indicadores de desempeiio de la operacion

Procesos de seleccion

Los procesos de seleccién contemplan convocatorias publicas, focalizadas o no, segun la estrategia de la incubadora / aceleradora. Se reportara el embudo de seleccién de los
programas. Al ser seleccionados, todos los emprendimientos contaran con un plan de trabajo formulado por mutuo acuerdo con la incubadora / aceleradora, donde se detallaran los
servicios y el tiempo del programa.

Numero de procesos de seleccion realizados por la incubadora / aceleradora que cumplan con los requisitos solicitados durante el periodo de evaluacién

1 I Tipo de programa (incubacién / aceleracion)
ii. Ne de aplicaciones
iii. N@ de aplicaciones que cumplen los criterios del proceso
iv. Ne@ de aplicaciones convocados para entrevistas
V. Ne de proyectos que reciben propuesta de incubacién/aceleracion
vi. Ne final de proyectos que ingresan al programa
Mentorias

Se considera como mentoria las sesiones con uno o mas expertos que resuelvan un desafio especifico de maximo 4 emprendimientos en paralelo, con una duracién minima de 1
hora por sesidn. Las mentorias pueden ser brindadas por 1) la red de mentores administrada por la incubadora/aceleradora o 2) el directorio de cada emprendimiento, y 3) el equipo
gestor de la incubadora/aceleradora.

. N° emprendimientos que cumplen con el minimo de mentorias recibidas durante el periodo de evaluaciéon
L= — - - ”
N° de emprendimientos activos durante la ejecucién del programa

Eventos y/o capacitaciones

Se consideran eventos a aquellos espacios de formacidn colectiva que tengan una duracién minima de 1 hora y que estén dirigidos a los emprendimientos activos
y/o graduados de los programas. En caso la incubadora / aceleradora esté dando seguimiento a emprendimientos ganadores de Startup Peru, deberan ser invitados
3 | al menos al 50% de los eventos programados para que el indicador sea contabilizado.

i = N° eventos brindados a los emprendimientos durante el periodo de evaluacién
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NPS
Se medira a través de una encuesta virtual anénima a todos los emprendimientos activos de los programas de la incubadora / aceleradora. El cumplimiento de la meta se calcula
sobre el NPS (Net Promoter Score); sin embargo, la encuesta de satisfaccion incluye la evaluacion a los servicios brindados por la incubadora / aceleradora para conocimiento.

4 | Tipo de emprendimiento (detractor: notas del 0 al 6, neutro: nota del 7 al 8, promotor: notas del 9 al 10)

N° emprendimientos activos promotores N° emprendimientos activos detractores

N° de encuestados sin contar a los neutros N° de encuestados sin contar a los neutros

Graduacion
Al iniciar el programa de incubacién/aceleracion, la incubadora/aceleradora deberd establecer un proceso de graduacion segun su estrategia para determinar.

. N°de emprendimientos seleccionados durante el periodo de evaluacién con un plan de trabajo finalizado — Total de emprendimientos graduados durante el periodo
l =

N° de emprendimientos seleccionados durante el periodo de evaluacién con un plan de trabajo finalizado

Eventos
Se consideran eventos organizados por la incubadora / aceleradora con una duracién minima de 2 horas, que estén dirigidos al publico general, y que cuenten son una asistencia
minima de 20 personas.
i. Cada evento que cuente con una asistencia entre 20 y 50 personas sera considerado como 1 evento realizado.
ii. Cada evento que cuente con una asistencia entre 51 y 100 asistentes sera considerado como 2 eventos realizados.
6 iii. Cada evento que cuente con una asistencia de mds de 101 personas sera considerado como 3 eventos realizados.
iv. Adicionalmente, cada evento realizado en la regidn de origen de la incubadora / aceleradora, se contabiliza como 1 evento realizado. Cada evento realizado en una
region distinta a la de origen de la incubadora/aceleradora, se contabiliza como 2 eventos realizados.

i = N°de eventos difusiéon de promocion de cultura de innovacién y emprendimiento organizados durante el periodo de evaluaciéon

Ingresos

Se consideran fuentes de ingresos ajenas a este concurso u otros de Inndvate Peru como entidad solicitante, asi como financiamiento basal monetario o en especies que asignen las
entidades madres, siempre que permitan fortalecer la operacion de la incubadora / aceleradora, proyectar su sostenibilidad y diversificar sus fuentes de financiamiento, todo esto
7 | sin afectar la calidad de sus servicios a los incubados / acelerados.

i = N°de ingresos generados por la incubadora o aceleradora que cumplen con los requisitos durante el periodo de evaluaciéon

Sesiones de gobernanza
Las convocatorias a las sesiones de gobernanza son dirigidas a los integrantes del directorio de la incubadora / aceleradora. Seran contabilizadas en caso se llegue al quorum minimo
definido por la incubadora / aceleradora. Las sesiones se deberan comunicar con anticipacion con el fin de mantener la posibilidad de participacién de Prolnnévate en alguna de ellas
previa coordinacion.

i = N° de sesiones de gobernanza realizados durante el periodo de evaluaciéon

Indicadores de resultados del portafolio
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10

Empresas creadas (para programas de incubacion)
Los programas de incubacidén deben promover la formalizacion de empresas para el inicio de operaciones.

N° de empresas creadas al culminar el programa de incubacién

i= — - - Y - Y
N° de emprendimientos activos durante la ejecucion del programa de incubacion

11

Modelos de negocio (para programas de incubacion)
Los programas de incubacion deben incluir en su metodologia la validacion del modelo de negocio e incluir interaccion con potenciales clientes para probarlo. promover la
formalizacion de empresas para el inicio de operaciones.

N° de modelos de negocio validados por la incubadora

i= — - - y: - —
N° de emprendimientos activos durante la ejecucién del programa de incubaciéon

12

Ventas
Para medir el indicador, primero es necesario determinar objetivos de ventas para cada emprendimiento considerando incluso el tiempo posterior a su graduacion. El medio de
validacién sera el PDT SUNAT:

. N°de emprendimientos que cumplen con la meta de crecimientol esperada durante el periodo en evaluacién
1= — . >
N° de emprendimientos durante el periodo en evaluaciéon

13

Empleos formales
Total de empleos formales generados al culminar el programa de incubacidon/aceleracion. Verificacion mediante Planilla Electrénica presentada a SUNAT. Se consideraran: practicante,
asistente, analista, entre otros.

i = N°de empleos formales generados por el Portafolio 2.0 durante el periodo de evaluacion

14

Startup Peru
Este indicador solo tendrd una meta con un incentivo a partir del Hito 2. Porcentaje de proyectos aprobados por Startup Peru del total de postulaciones presentadas durante el
periodo de evaluacion.

N° de postulaciones aprobadas por Startup Pert durante el periodo de evaluacion
N° de postulaciones presentadas a Startup Peru durante el periodo de evaluaciéon
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Anexo 6: Resultados esperados en la ejecucion del proyecto

A continuacidn, se describen los resultados esperadores durante toda la duracién del proyecto. Las entidades deberan reportar estos resultados al finalizar

cada hito.

Institucional

Primer afio

e Propuesta definida de valor, diferencial y tipo de em-
prendimiento que busca albergar (sector y estadio).

e Espacio y herramientas (fisico o digital) propicias para
el programa de aceleracién o incubacién que permitan
creo comunidad.

e Modelo de gobernanza definido y estableciendo.

e Ha realizado al menos 01 sesion de gobernanza.

e Plan de sostenibilidad financiera ejecutado vy retroali-
mentado.

Segundo Afio

e Ha realizado al menos 01 sesion de gober-
nanza.

e Sistema de gestidon del conocimiento estable-
cido que permita transmitir el conocimiento
adquirido por los integrantes de la incuba-
dora/aceleradora durante el marco del pro-
yecto.

e Plan de sostenibilidad financiera ejecutado y
retroalimentado.

Tercer afio

e Manual de Gestion y Operaciones validado y apli-
cado donde se detallen los procesos y metodolo-
gias de la entidad.

e Plan estratégico para los siguientes afios.

e Red de inversionistas conformado y/o alianza con
una red de inversionistas de reconocida experien-
cia o fondo de capital emprendedor.

e Ha realizado al menos 01 sesion de gobernanza.

e Plan de sostenibilidad financiera ejecutado y retro-
alimentado.

Capacitacion
del staff
permanente

El 100% del staff permanente se encuentra capacitado en mejores practicas internacionales de incubacion/aceleracion de acuerdo a lo comprometido en su proyecto.

e Captacion y seleccién.

e Gestion y/o dotacidn de servicios de incubacidn/aceleracién y ha validado dicho proceso.

e Seguimiento de resultados de incubados/acelerados.
e Gestion y operacion de incubador/aceleradora
e Gestion de red de mentores.

Se espera al menos una capacitacién anual.

Servicios de
incubacion o
aceleracion

e Ha realizado la primera convocatoria y los emprende-
dores seleccionados ya iniciaros el proceso de incuba-
cién o aceleracion.

e Proceso de captacién y seleccion definido e implemen-
tado.

e Red de mentores operando.

e Proceso de gestidn y dotacion de servicios de incuba-
cion/aceleracion definido e implementado.

e Sistemas de Monitoreo que refleje el seguimiento y
medicidn de indicadores del desempefio de la institu-
ciény de su portafolio activo y graduado, definido e im-
plementado.

e Mecanismo de gestion de red de mentores es-
tablecido (capacitacién, fidelizacion, entre
otros).

e Servicios de incubacion y/ o aceleracion que in-
corpore lo aprendido el afio anterior.

e Servicios de incubacion y/ o aceleracion que incor-
pore lo aprendido el afio anterior.

4 de 26



Desempeio

e Ha realizado al menos 01 demo -day.

e Laentidad ha identificado y calculado el desempefio de
su portafolio como de la propia entidad. Estas métricas
deben considerar como minimo: ventas, capital levan-
tado y empleo generado.

e Las métricas de desempefio de la entidad y del
portafolio han mejorado respecto al afio ante-
rior.

e Ha realizado al menos 01 demo -day.

e Al menos 45 emprendimientos han sido incuba-
dos/acelerados, estos emprendimientos han avan-
zado a una siguiente etapa de desarrollo de pro-
ducto y/o comercial.

e Las métricas de desempefio de la entidad y del por-
tafolio han mejorado respecto al afio pasado.

e Ha realizado al menos 01 demo -day.
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